
CC3 成功事例 2025.10.30
新たな事業展開へ

CC（コーポレートコネクション）の事業から
新業態のグローバル受注を生む事例(インバウンド事業)

CC3 旅行業 新國政和
（NIIKUNI MASAKAZU）



GLS2025 東京の地にて 開催



GLS東京2025 実行委員会の一メンバーとして参加



様々な経験、国内外の出会い、機会に満ち溢れていた



実行委員として、GLS2025のエンタメの段取りをサポート



ネットワーキングから 繋がりました

（本部 関係者→グローバルイベント業者）



クルーズ船6本・エンタメ予約正式受注！！

■コスタクルーズ ■エンターテインメント

120万×6ツアー＝総額720万



日本へ寄港する外国船クルーズ船は 現在1900回 （増加中↑）

■豪華客船クルーズ ■エンターテインメント

単価×豪華客船×インバウンド＝無限大



新たな事業も立ち上がるCCの世界
ー売上だけではなく、新事業も作り出すー

結論

旅行事業 ⇒ エンタメ事業手配を実現
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